
3 MANIEREN
VOOR EEN BETERE WORKFLOW

VAN MARKETING NAAR SALES

VAN SALES NAAR PROJECTEN

WEB2LEADS

SEGMENTEREN CALLS 
INPLANNEN
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MET

BETERE SALES CALLS 
MET HQ LEADS

DATA NAAR CRM2

NIEUWSBRIEF NAAR LEADS3

1
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VAN DE FACTUUR 
EEN PROJECT MAKEN

TAKEN EN MILESTONES 
BEPALEN

STATUS VAN HET 
PROJECT DELEN VIA

TOEGANG GEVEN 
AAN COLLEGA'S, 
FREELANCERS 
EN DE KLANT

5 6

78

EEN NIEUWE 
DEAL MAKEN

MAILS, CALLS EN 
MEETINGS PLANNEN

2

COMMUNICATIE TRACKEN3

1

FACTUUR 
PERSONALISEREN

4

February March April May June July August September

Team planning

VAN SALES NAAR 
BOEKHOUDING EN SUPPORT

KLANT BETAALT 
FACTUUR VIA

Ontdek meer op www.teamleader.nl

STATUS OPVOLGEN 
VIA EEN VAN ONZE 

BOEKHOUD-
KOPPELINGEN

SUPPORT VERZORGEN 
VIA TICKETING

5 6

7

VAN EEN DEAL 
EEN OFFERTE MAKEN

KLANT BEKIJKT, DOWNLOADT, 
GEEFT FEEDBACK EN AANVAARDT 
DE OFFERTE VIA

2

VAN DE OFFERTE 
EEN FACTUUR MAKEN

3

1

KLANT 
BEKIJKT 

FACTUUR VIA

4

1 2 3 4 5

34%


